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Emprendedores. Un caso de éxito 

Como surge la idea

- Año 1999

- Una necesidad personal

- La primera década de Internet en España

- Un dominio atractivoUn dominio atractivo

- Un portal que no existía en España

C i i t  d  I t t   dif t  tilid d- Conocimiento de Internet y sus diferentes utilidades
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Emprendedores. Un caso de éxito 

Definición del portal

- Ofrecer una amplia información a las madres que están esperando un hijo p q p j
o que tienen un bebés de hasta dos años

- Utilización de los medios interactivos que ofrece Internet:

Contenido por secciones

Utilización de gráficos multimediag

Servicios útiles: buscador de guarderías, de nombres, ...

Participación a través de foros  blogsParticipación a través de foros, blogs...

Boletines personalizados

Videos explicativos (2006)

Cuentos en MP3 (2007)

Tienda elbebe.com (2008)
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Emprendedores. Un caso de éxito 

Modelo de negocio:

Se basa en la publicidad y en el comercio electrónicop y

- Target muy específico

Generación de tráfico: - Generación de tráfico: 
Contenidos de calidad, supervisados por 
especialistas y los que necesitan los padres en cada
momento
Servicios útiles, prácticos y de fácil acceso
Posicionamiento natural buscadores (SEO)

Rentabilización del tráfico:- Rentabilización del tráfico:
Inclusión de anuncios patrocinados
Creación de tienda.elbebe.com 
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Emprendedores. Un caso de éxito 

Evolución del negocio:

- Noviembre de 2000: estamos online

- 2002: Crisis de las empresas puntocom

2003 2004: crecimiento de la audiencia y el tráfico  aunque mercado de - 2003-2004: crecimiento de la audiencia y el tráfico, aunque mercado de 
la publicidad de Internet y nuestro nicho, inmaduros

- 2005: Despegue de los ingresos publicitarios. Nuevo diseño del portalp g g p p

- 2006-2007: Inversión en nuevos contenidos

2008: Lanzamiento de la tienda online- 2008: Lanzamiento de la tienda online
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Emprendedores. Un caso de éxito 

Factores clave de éxito:

- Ser los primeros en el mercado Españolp p

- Contenidos de enorme calidad

Conocimiento profundo del medio Internet- Conocimiento profundo del medio Internet

- Crecimiento de la audiencia y el tráfico en tasas superiores a las del 
mercado de Internet

- Confianza demostrada por parte de los anunciantes que repiten sus 
campañas cada año

- Elección de los proveedores:
Hospedaje y comunicaciones: Acens
Desarrollo del portal: Biko2
Diseño: Click Naranja
Posicionamiento y marketing: Vexlan

- Financiación propia- Financiación propia
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